
Depuis Toulouse, Enersol Europe Afrique ouvre son capital. 
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C’est de la rencontre de deux hommes, Hervé Le Berre et Samba Mboup, qu’est née la holding Enersol Europe Afrique. 

Un groupe qui réunit deux sociétés, Alterpro Energie et Enersol Sénégal, avec l’ambition de devenir un acteur majeur du 

solaire, en France comme en Afrique de l’Ouest. Et qui aujourd’hui cherche des investisseurs. 
  
Petite PME deviendra grande ? Hervé Le Berre a consacré sa vie professionnelle aux énergies renouvelables et au solai-

re. Après une carrière dans de grands groupes, où il a exercé ses capacités de manager, il décide de créer Alterpro Ener-

gie en 2006, une société de services, de conseil et d’installations photovoltaïques. A l’occasion d’un appel d’offres lancé 

par la ville de Dakar, il se lie avec Samba Mboup, consultant financier spécialisé en énergie. L’idée germe alors de ré-

unir leurs compétences pour créer un groupe présent en Europe et en Afrique, capable de proposer des solutions adap-

tées sur chacun des continents. C’est chose faite avec la création de Enersol Europe Afrique SA, holding des structures 

créées précédemment par chacun des deux hommes, et qui en deviennent filiales à 100%. Fin 2009, les dirigeants envi-

sagent d’atteindre un chiffre d’affaires de près de 7,5 millions d’euros, pour un effectif de 45 personnes. 
  
Des solutions adaptées sur chacun des continents 
  
En France, Enersol propose, pour le compte de tiers, des centrales solaires photovoltaïques clefs en main, incluant le 

conseil, tant financier qu’administratif, l’installation et la maintenance. Avec le rachat d’énergie par EDF garanti sur une 

durée de 20 ans, le retour sur investissement s’établit à une moyenne de 7 ou 8 ans. Une offre qu’Enersol entend égale-

ment développer en propre. Sa stratégie ? Investir, assurer via Alterpro Energie la réalisation puis la gestion de plusieurs 

centrales –intégrées au bâti, pour une tarification plus avantageuse-, produire puis revendre l’électricité à EDF. En Afri-

que, Enersol a construit son offre pour répondre à deux objectifs : pallier l’insuffisance du réseau, source de coupures 

quotidiennes, et développer l’électrification urbaine et rurale. Dans son unité de Dakar, vont être assemblés des lampa-

daires solaires, ainsi que des kits d’énergies pour capter l’électricité du réseau en cas de délestage. Enersol s’appuie 

également sur des partenaires, au Niger et au Mali, pour développer son activité. 
  
Des perspectives ambitieuses 
  
« La filière solaire est en France en plein développement, soutenue par un environnement réglementaire et fiscal favora-

ble ; en Afrique, où le soleil abonde, le développement du solaire photovoltaïque est une nécessité vitale » analysent de 

concert Hervé Le Berre et Samba Mboup. Résultat : un marché potentiel gigantesque, sur lequel le groupe Enersol 

compte bien se positionner, auprès de toutes les clientèles, des particuliers aux collectivités publiques, des profession-

nels investisseurs aux ONG. Le carnet de commande s’élève actuellement à 3 millions d’euros. Avec une première levée 

de fonds espérée entre 0,5 et 1 million d’euros, Enersol veut commencer la production dans son usine sénégalaise et 

créer ses deux premières agences, à Paris et Fort de France. D’ici 2013, 11 ouvertures d’agence sont envisagées sur le 

territoire national. Au Sénégal, les dirigeants comptent accélérer la production et élargir la gamme, tout en se dévelop-

pant commercialement sur la zone géographique. Une deuxième levée de fonds, plus ambitieuse, devrait être organisée à 

la fin de l’année 2009. 
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