fnergie. Le nouveau groupe franco-sénégalais entend se positionner comme un acteur majeur du photovoltaique électrique, en France
mais aussi dans I'ensemble des pays d'Afrique de I"Ouest.

Enersol Europe Afrique groupe : un pont entre

deux continents pour s imposer

¢la ZA de Montredon,

a1'Union, aux avenues

de Dakar, au Sénégal.

La fusion opérée entre

la société francaise
Alterpro énergie etl'entreprise
sénégalaise Enersol Europe
Afrique, est effective depuis
quelques jours. Et promet de
grands développements. Posi-
tionnée depuis sa création, en
2006, sur la fourniture et la pose
de panneaux photovoltaiques
pour les particuliers et inves-
tisseurs, en injection au réseau
(revente 4 EDF) Alterpro a
enregistré de bons résultats -
une gquarantaine de maisons
equipées, soit 120 Kw: Sa preé-
vision de croissance du chif-
fre d'affaires est confortable
{350 K€ en 2008, prévisionnel
hors fusion de 1 M€ pour 2009)
appuyeée sur plusieurs com-
mandes natables (en Corse,
une centrale solaire intégréé
au bati, pour un montant de
460 K£€; dans le Gers, une autre
centrale solaire pour 158 K€).
Aujourd’hui, la PME cherche
aussi ase diversifier. Pour cela,
la recherche d'une taille cri-
tigue et plus encore de débou-
chés nouveaux ont conduit son
PDG, Hervé Le Berre, & pen-
ser export. Vers le Sénégal et
I'Afrique de I'Ouest plus pré-
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cisément.

MARCHES PUBLICS OUEST
AFRICAINS A PRENDRE,
DISTRIBUTION AUSSI

«AprTés un premier voyage
au Sénégal, al1j'ai pu me ren-
dre compte des besoins
immenses enmatiere de sécu-
risation del'alimentaiton élec-
trique, j'ai trouvé le bon par-
tenaire local pour développer
une activité communes pre-
cise Hervé Le Berre. En I'oc-
curence Enersol Europe
Afrigue et Samba M'Boup.
Phénomene récurrent en
Afrique, le délestage (coupure
d'aimentation) a connu une
vraie inflation I'an dernier. La

demande va des onduleurs
aux climatiseurs, en passant
par les installations publiques.
De premiéres commandes ont
été enregistrées et augurent
du potentiel de ces marchés.
«Nous allons livrer 500 lam-
padaires et 180 climatiseurs
pour la ville de Niamey, au
Niger, dans le cours du 2°
semestre de cette année, une
commande de 900 K€» précise
HervéLe Berre. Sur ce secteur,
le PDG compte également
beaucoup sur le prochain
appel d'offres de la capitale
sénégalaise au niveau de I'é-
clairage public (repoussé pour
cause de période électorale),
pour lequel I'Europe a versé

i ."ﬁiﬁJ i
une aide de 10 M€, Un gros
contrat a également 6té conclu
avec des investisseurs dans le
BTP pour la fourniture d’on-
duleurs nécessaires & la sécu-
risation énergétique de villas
a construire.

USINE LOCALE ET DRGA-
NISATION SPECIFIQUE DEDIEE
La création du groupe,
appuyé sur des fonds propres
de 500 K€, a conduit & repen-
ser I'ensemble, 8 commencer
parl'organisation et les moyens
a mettre en place pour pénét-
rer le marcheé. La partie séne-
galaise Enersol Europe Afrique
sera chargée de la distribution
surl'ensemble de I'Afrique de

ENERSOL

I'Ouest et va pouvoir s'appuyer
par ailleurs sur la prochaine
usine d'assemblage de lam-
padaire solaire qui va étre créde
a Dakar. Enersol Street light va
nécessiter un investissement
de 250 K€, le recrutement de
15 personnes ef pourra assu-
rer la fourniture de 300 lam-
padaires/mois. Unshow-room
sera également monté « caren
Afrique, il faut voir avant d’a-
cheter et s'investir en local.»

Le groupe souhaite pénétrer
rapidement I'ensemble des
marchés de [UAfrique de
I'Ouest, Mali, Guinée ou encore
Burkina-Faso, via unréseau de
revendeurs locaux partenai-
res, chargés de distribuer cli-
matiseurs solaires et ondu-
leurs.

OUVERTURES D’AGENCES ET
RECRUTEMENTS EN FRANCE
Le sigge du groupe, a Tou-
louse, va s'enrichir prochai-
nement d'une directrice admi-
nistrative et financicre, qui sera
chargée aussides achats. «Elle
est d'origine chinoise. Nous
partons cet été la-bas pour
trouver les bons fournisseurs,
s'agissant des onduleurs et des
climatiseurs solaires. Pour les
panneaux photovoltaiques,
nous avons déja des partenai-

res européens, avec une qua-
lité reconnue» précise Hervé
Le Berre.

Lactivité en France, via Alter-
pro, va elle aussi connaitre un
large développement. Lentité
comprend pour l'instant I'a-
gence de Toulouse et une force
de vente dans |'Aude. Outre
un directeur opérationnel, déja
connu, le recrutement de deux
installateurs et de deux com-
merciaux va étre prochaine-
ment lancé. Objectif : maitri-
ser la chaine debout en bout.
Alterprova aussi connaitre un
développementgeographique
important, avec I'ouverture,
enseptembre, des agences de
Paris et de Fort-de-France,
deux villes oi1 la demande en
solaire est forte. En Martinique,
un projet de centrale solaire
est bien avancée : Alterpro
louera les toits des colleges de
la ville & la région.

La centrale solaire est
d'ailleurs un autre volet impor-
tant pour Alterpro, qui compte
certes en vendre, mais égale-
ment en exploiter en propre,
afin de s'assurer un revenu
récurrent. Le rythme prévu est
de deux centrales solaires par
an.

AURELIEN TARDIVEAU



